
Задания для самопроверки
Тема 2: Композиция презентации. Подготовка сценария и плана презентации

Попробуйте составить план своей презентации (укажите основные моменты, вид презентации, стратегию, определите сценарий, временные рамки и т.д. Постарайтесь при этом обосновать, аргументировать свой выбор, позицию)
Вид презентации – электронная презентация, тип презентации - презентации, выполненные в Power Point, временные рамки – 10 минут. 
1. Продумать цель презентации (учесть тот факт, что представляемая информация должна быть интересна аудитории).

2. Учесть состав аудитории.

3. Выбрать основные положения презентации (какие именно факты нужно иллюстрировать? Сколько времени отдано на это – 5-10 мин).

4. Подобрать словам лучшую доказательную базу (презентация не должна вызывать у аудитории сомнений или желания спорить).

5. Выбрать программу, в которой делать презентацию.

6. Организационный момент – непосредственная проработка презентации (броское вступление, точное структурирование каждого слайда, при необходимости (и допустимости) использовать спецэффекты.

7. В ходе презентации подтверждать свои слова – слайдом (каждое заявление должно быть иллюстрировано слайдом).

8.Формулировка обязательного вывода.

9. Сказать спасибо аудитории за внимание.

	Название презентации (примерное, можно несколько вариантов)
	 Стратегия развития компании «Молочное дело»

	Аудитория: ваша целевая аудитория и почему она должна вас слушать (студенты,  коллеги,  работодатели...)
	 Студенты. Тема презентации является одной из обязательных и наиболее значимых для слушателей дисциплины «Маркетинг»

	Презентация: объект презентации,  (то есть - о чем ваша презентация); к каким особенностям объекта презентации собираетесь привлечь внимание целевой аудитории (как правило, объект - столь широкая тема, что вы выбираете какую сравнительно узкую область)
	 Объект – стратегия компании. Стратегия – это план объединенных действий, разработанный для достижения конкретных целей компании. От того, насколько правильно она разработана и претворяется «в жизнь» зависит коммерческий успех любой компании (или, напротив, банкротство). Особенность выбранной для иллюстрации компании в том, что: 1) она производит социально значимые товары (молоко и кисло-молочные продукты), 2) имеет достаточно большое число региональных представительств, что также влияет на выбор стратегии.

	Ваша мотивация : Зачем нужна презентация вам, почему вы хотите её сделать?  какова конечная цель презентации, т.е. что предполагается определить, объяснить, предложить или продемонстрировать с помощью нее; цели, которых вы хотите достичь в результате данной презентации; задачи, которые вам надо решить в ходе вашего выступления? Чего ожидаете добиться в результате для себя лично?
	 Предложенная тема интересна лично мне – как именно разработать стратегический план? Как можно «увидеть» развитие компании заранее? (на кратко- и долгосрочную перспективу). Как учесть все влияющие факторы? Всё это хотелось бы объяснить и себе, и аудитории.
Цель – изучение и применение на практике инструментов маркетинга, посредством которых можно оценить состояние компании, спланировать направления её развития (матрица SWOT, матрица Ансоффа и пр.). Для себя лично хотелось бы использовать презентацию как начальную стадию своего профессионального развития (в сфере стратегического планирования).

	Способ использования:  К какому виду вы отнесете вашу презентацию, каков способ использования презентации – на большом экране в аудитории, на компьютерах слушателей в группе, технические условия, в которых презентация будет демонстрироваться или использоваться. 
	 Вид – электронная презентация. Способ использования – посредством проектора, на большом экране в аудитории.
Технические условия: ноутбук, проектор, экран.


_______________________________________________________________________________________________________________________
Резюме

1) Кратко опишите, чему Вы научились при  выполнении заданий.
Наиболее ценными навыками, по моему мнению, можно назвать следующие: а) структурирование массива информации, б) учет временных рамок, в) краткая подача информации (умение сказать и показать основное, передав суть темы, за короткое время).

Время, затраченное на изучение темы_2 часа_____________
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