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ВВЕДЕНИЕ 
Возникновение многообразия форм деятельности в наши дни обусловлено современными социально-экономическими реалиями. Сложность формирования различных направлений деятельности хозяйствующего субъекта, разнообразные степени воздействия факторов внутренней и внешней, вероятно, обусловлена процессами развития современного общества. 
Финансовое состояние экономического субъекта является важнейшей характеристикой его экономической деятельности. Оно определяет его конкурентоспособность, потенциал в деловом сотрудничестве, в какой степени гарантированы его экономические интересы, интересы его партнеров по финансовым и другим отношениям.
Сформировавшиеся с наши дни виды анализа деятельности являются наследием опыта зарубежных стран и российского законодательства. Исследования в данной работе связаны с различными подходами к управлению фирмой, которые реализуются в условиях поиска факторов, обеспечивающих устойчивое развитие компаний, когда актуальными становятся качественные показатели, характеризующие гибкость и адаптивность бизнеса к изменению внешних воздействий рыночного окружения. 
Целю данной работы является исследование деятельности предприятия (на примере ООО «Сталь-Логистик»). В настоящей работе обобщен материал, полученный в ходе прохождения практики в
Задачами практики является изучение деятельности предприятия, изучение учетной системы и анализ финансовых показателей. 
В работе использованы данные периодической печати, учебной литературы, нормы действующего законодательства, средства сети интеренет, справочно-информационная система. а также данные деятельности анализируемого предприятия.
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Ввозить товары из-за рубежа российские фирмы могут как сами, так и с привлечением посредников. Причем второй вариант используется гораздо чаще, так как посредник-профи, представляющий интересы покупателя во внешнеторговом контракте, всегда лучше владеет ситуацией и позволяет значительно сократить издержки.
Вместе с тем импорт через посредника сказывается как на учете самого собственника приобретаемых товаров, так и на учете посредника. О специфике отражения операций по импорту товаров у посредника и пойдет речь в настоящем материале.
[bookmark: _GoBack]Вначале отметим, что в соответствии с Федеральным законом от 08.12.2003 N 164-ФЗ "Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности" импорт товаров представляет собой ввоз товаров в Российскую Федерацию без обязательства об обратном вывозе. Причем товары ввозятся на российскую территорию на основании внешнеторгового контракта, содержащего условия проведения сделки, права и обязанности каждой из сторон и цену импортируемого товара. Так как сторонами внешнеторгового контракта являются представители разных государств, то, как правило, цена внешнеторгового контракта устанавливается в иностранной валюте, в ней же происходят и расчеты между партнерами.
Как уже было отмечено, при импорте российскому покупателю выгоднее привлечь посредника, нежели завозить товары самому. При этом в силу гражданского права для этих целей импортер может использовать любое из возможных посреднических соглашений - договор комиссии, договор поручения или агентский договор.

Гражданско-правовые основы договора комиссии установлены главой 51 "Комиссия" Гражданского кодекса Российской Федерации (далее - ГК РФ). Сторонами данного соглашения являются комитент и комиссионер, который при совершении сделок с третьими лицами всегда действует от своего имени, но за счет комитента.
По сделке, совершенной комиссионером с третьим лицом, приобретает права и становится обязанным комиссионер, хотя бы комитент и был назван в сделке или вступил с третьим лицом в непосредственные отношения по ее исполнению.
Отношения сторон при договоре поручения строятся на основании положений главы 49 "Поручение" ГК РФ. В соответствии с пунктом 1 статьи 971 ГК РФ по договору поручения одна сторона (поверенный) обязуется совершить от имени и за счет другой стороны (доверителя) определенные юридические действия. Права и обязанности по сделке, совершенной поверенным, возникают непосредственно у доверителя.
Этому виду гражданско-правового соглашения посвящена глава 52 "Агентирование" ГК РФ.
Как указано в пункте 1 статьи 1005 ГК РФ, по агентскому договору одна сторона (агент) обязуется за вознаграждение совершать по поручению другой стороны (принципала) юридические и иные действия от своего имени, но за счет принципала либо от имени и за счет принципала.
По сделке, совершенной агентом с третьим лицом от своего имени и за счет принципала, приобретает права и становится обязанным агент, хотя бы принципал и был назван в сделке или вступил с третьим лицом в непосредственные отношения по исполнению сделки.
По сделке, совершенной агентом с третьим лицом от имени и за счет принципала, права и обязанности возникают непосредственно у принципала.
При этом из статьи 1011 ГК РФ вытекает, что:
- если агент действует от своего имени и за счет принципала, то к такому агентскому договору применяются правила о договоре комиссии;
- если агент выступает от имени и за счет принципала, то к такому агентскому договору применяются правила о договоре поручения.
Между тем следует иметь в виду, что правила о договоре комиссии и о договоре поручения применяются к агентскому договору только при условии, что они не противоречат положениям главы 52 ГК РФ или самому существу агентского договора.
Как видим, основным отличием указанных видов посреднических соглашений является то, от чьего имени выступает посредник, выполняя поручение импортера, и, соответственно, у кого при исполнении договоров с третьими лицами возникают права и обязанности.
В то же время у всех типов перечисленных посреднических сделок имеются и общие характерные признаки:
- посредник всегда действует в интересах заказчика и за его счет;
- право собственности на импортируемые товары к посреднику не переходит;
- по общему правилу все посреднические договоры являются возмездными;
- посредник может принимать участие в расчетах между заказчиком и третьими лицами.
Несмотря на то что самым сложным по своей природе является договор комиссии, практика показывает, что предпочтение импортеры отдают именно ему или агентскому договору, исполняемому по схеме комиссионного соглашения.
Как исполняется договор комиссии, предметом которого выступает импорт товаров? Схема состоит в следующем.
Так как при договоре комиссии посредник действует в интересах импортера, то именно он от своего имени заключает внешнеторговый контракт с иностранным поставщиком. У него же возникает обязанность оплаты импортных товаров, которые, как уже было отмечено, обычно продаются за валюту.
Осуществление расчетов в валюте представляет собой валютные операции, которые являются объектом валютного контроля. Заметим, что при импорте товаров через посредника валютные операции имеют место как с нерезидентом, то есть с иностранным поставщиком, так и с резидентом - собственником приобретаемых товаров.
В силу статьи 6 Федерального закона от 10.12.2003 N 173-ФЗ "О валютном регулировании и валютном контроле" (далее - Закон N 173-ФЗ) большинство валютных операций между резидентами и нерезидентами осуществляются без ограничений. Исключение установлено только для операций по купле-продаже иностранной валюты и чеков (в том числе дорожных чеков), номинированных в инвалюте, которые в России осуществляются через уполномоченные банки и государственную корпорацию "Банк развития и внешнеэкономической деятельности (Внешэкономбанк)".
Для справки. Под уполномоченным банком понимаются российские кредитные организации, имеющие право на основании лицензий Центрального банка Российской Федерации осуществлять банковские операции со средствами в иностранной валюте.
Согласно общему правилу, установленному статьей 9 Закона N 173-ФЗ, валютные операции между резидентами запрещены. В то же время из данного правила имеются некоторые исключения, в числе которых названы в том числе операции между комиссионерами и комитентами при оказании комиссионерами услуг, связанных с заключением и исполнением договоров с нерезидентами о передаче товаров. Иными словами, осуществление валютных операций между участниками договора комиссии при импорте товаров не противоречит нормам российского валютного законодательства. Это подтверждает и Банк России в Информационном письме от 22.11.2016 N ИН-015-53/80 "О применении положений статьи 9 Федерального закона от 10.12.2003 N 173-ФЗ "О валютном регулировании и валютном контроле".
Требуемую для расчетов валюту посредник может как получить от импортера, так и самостоятельно приобрести ее в банке, получив от импортера денежные средства в рублях для исполнения договора.
Забегая немного вперед, отметим, что и свое вознаграждение комиссионер также может получить в валюте, закон этого не запрещает. Напомним, что договор комиссии является возмездным и за свои услуги посредник получает комиссионное вознаграждение, размер и порядок выплаты которого обычно содержатся в договоре комиссии. С тем, что ГК РФ не содержит императивных правил определения комиссионного вознаграждения, соглашаются и региональные суды, на что, в частности, указывают Постановление ФАС Северо-Западного округа от 31.01.2012 по делу N А56-75196/2010, Постановление ФАС Центрального округа от 21.12.2011 по делу N А35-13833/2010 и другие.
Хотя нужно отметить, что на практике посредники предпочитают получать свое вознаграждение в рублях, чтобы не отражать в учете собственные курсовые разницы, возникающие вследствие динамики курса иностранной валюты по отношению к рублю.
Так как право собственности на товар переходит от зарубежного продавца к импортеру, то посредник собственником товара не становится, он только совершает с товаром все необходимые действия.
В силу того что ввоз товаров в Российскую Федерацию представляет собой объект налогообложения по НДС, то обычно именно посредник декларирует товар на таможне, то есть выполняет все таможенные формальности, связанные с ввозом, - подает таможенную декларацию, уплачивает таможенные сборы и пошлины, а также "ввозной" НДС, если ввозимые товары не освобождены от налогообложения в соответствии со статьей 150 Налогового кодекса Российской Федерации (далее - НК РФ).
В общем случае при импорте товаров налоговая база определяется посредником как сумма таможенной стоимости этих товаров, подлежащей уплате таможенной пошлины и подлежащих уплате акцизов (в случае ввоза подакцизных товаров).
Для справки. Таможенная стоимость товаров определяется по правилам, установленным главой 5 Таможенного кодекса Евразийского экономического союза (далее - ТК ЕАЭС).
Если ввозимый товар облагается налогом по общей ставке, то "ввозной" налог исчисляется по ставке 18%.
Для целей пересчета таможенной стоимости товаров, выраженной в иностранной валюте, посредником применяется курс иностранной валюты к рублю, действующий на дату регистрации таможенной декларации. На это указывают как статья 118 Федерального закона от 27.11.2010 N 311-ФЗ "О таможенном регулировании в Российской Федерации", так и статья 38 ТК ЕАЭС.
Если импортер (комитент) является налогоплательщиком НДС, то суммы НДС, уплаченные комиссионером на таможне при ввозе товаров, принимаются к вычету в порядке, предусмотренном статьей 172 НК РФ (пункт 2 статьи 171 НК РФ).
НДС, уплаченный на таможне комиссионером, приобретающим товары по поручению комитента, принимается к вычету у комитента после принятия на учет приобретенных товаров на основании документов, подтверждающих уплату налога посредником, а также таможенной декларации (ее копии) на ввозимые товары, полученной от комиссионера.
Аналогичные разъяснения на этот счет приведены в Письме Минфина России от 12.04.2017 N 03-07-08/21708.
При этом на основании пункта 1.1 статьи 172 НК РФ заявить право на вычет комитент может в налоговых периодах в пределах трех лет после принятия на учет ввезенных товаров. Такие же разъяснения дает и Минфин России в Письме от 15.02.2017 N 03-07-13/1/8409.
Так как ввезенный товар принадлежит комитенту, то он помещается комиссионером на ответственное хранение - то есть отражается за балансом на счете 002 "Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение", а затем передается собственнику товаров. Такие правила установлены пунктом 155 Методических указаний по бухгалтерскому учету материально-производственных запасов, утвержденных Приказом Минфина России от 28.12.2001 N 119н.
Об исполнении комиссионного поручения посредник информирует импортера специальным отчетом, обязанность по представлению которого установлена статьей 999 ГК РФ.
Не забудьте, что отчет посредника с точки зрения бухгалтерского законодательства представляет собой первичный учетный документ, следовательно, он должен отвечать всем требованиям Федерального закона от 06.12.2011 N 402-ФЗ "О бухгалтерском учете" (далее - Закон N 402-ФЗ).
Обращаем ваше внимание на то, что при заключении договора комиссии стороны должны предусмотреть сроки представления отчета посредником и принятия его комитентом-импортером. В противном случае будет применяться общее правило - отчет считается принятым в течение тридцати дней со дня получения отчета.
В отчете комиссионера как минимум указывается следующая информация:
- о сумме средств, полученных от комитента для исполнения договора;
- о сумме вознаграждения, причитающегося в оплату услуг посредника;
- о сумме расходов, подлежащих возмещению комитентом, если таковые имеются.
В качестве расходов, подлежащих возмещению посреднику, при импорте товаров, помимо стоимости самого товара, обычно выступают расходы, связанные с приобретением валюты, - прибыль или убыток, образующиеся при отклонении курса покупки валюты от курса, установленного Центральным Банком Российской Федерации (далее - ЦБ РФ), таможенные платежи и так далее.
После того как отчет принят комитентом, посредник в учете отражает выручку от оказания посреднической услуги и начисляет НДС при условии, что является его плательщиком.
Итак, при импорте товаров в рамках комиссионного соглашения именно посредник выступает участником внешнеэкономической деятельности, при которой все расчеты ведутся в основном в иностранной валюте. Изменение курса валюты по отношению к рублю всегда вызывает появление курсовых разниц, которые отражаются как в бухгалтерском, так и налоговом учете.
Причем с точки зрения посредника все курсовые разницы, возникающие при импорте через посредника, делятся на свои и чужие.
В качестве своих курсовых разниц посредником рассматриваются исключительно курсовые разницы, относящиеся к его валютным обязательствам, то есть к сумме комиссионного вознаграждения, установленного в валюте.
Все остальные курсовые разницы, возникающие в ходе исполнения договора, представляют разницы комитента - собственника приобретаемых товаров и, следовательно, относятся посредником на расчеты с импортером.
Этот вывод подтверждается и мнением контролирующих органов, на что указывают Письма УФНС России по городу Москве от 25.01.2011 N 16-15/006151@, от 22.09.2010 N 16-15/099696@ и ряд других.
Аналогичная точка зрения изложена и в Письме Минфина России от 29.11.2010 N 03-03-06/1/743. Согласны с таким подходом и суды, что подтверждается Постановлением ФАС Северо-Западного округа от 02.11.2011 по делу N А21-445/2011, Постановлением ФАС Поволжского округа от 28.04.2010 по делу N А55-12964/2009 и другими.
При отражении в учете курсовых разниц (как своих, так и чужих) посредник должен руководствоваться соответствующим федеральным стандартом бухгалтерского учета (далее - ФСБУ), предусмотренным Законом N 402-ФЗ, на что указывает подпункт 3 пункта 3 статьи 21 Закона N 402-ФЗ.
Между тем для организаций негосударственного сектора ФСБУ еще не утверждены Минфином России. Пока в соответствии с Программой разработки ФСБУ на 2018 - 2020 гг., утвержденной Приказом Минфина России от 18.04.2018 N 83н, подготовлена лишь часть проектов ФСБУ, ознакомиться с текстами которых можно на сайте http://bmcenter.ru.
Как сказано в пункте 1 статьи 30 Закона N 402-ФЗ, до утверждения федеральных и отраслевых стандартов бухгалтерского учета, предусмотренных Законом N 402-ФЗ, применяются правила ведения бухгалтерского учета и составления бухгалтерской (финансовой) отчетности, утвержденные Минфином России и Центральным Банком России до вступления в силу Закона N 402-ФЗ.
Более того, на основании пункта 1.1 статьи 30 Закона N 402-ФЗ с 19.07.2017 действующие на территории России положения по бухгалтерскому учету (далее - ПБУ), утвержденные Минфином России в период с 01.10.1998 по 01.01.2013, признаны для целей Закона N 402-ФЗ федеральными стандартами бухгалтерского учета.
Для справки. Полный перечень действующих ПБУ, приравненных к ФСБУ, приведен в Информационном сообщении Минфина России от 26.07.2017 N ИС-учет-8 "Новое в бухгалтерском законодательстве: факты и комментарии".
Иными словами, пока в роли ФСБУ у нефинансовых организаций негосударственного сектора выступают действующие ПБУ, утвержденные Минфином России в указанный период.
Следовательно, пока при учете курсовых разниц комиссионер руководствуется нормами Положения по бухгалтерскому учету "Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте" (ПБУ 3/2006), утвержденного Приказом Минфина России от 27.11.2006 N 154н (далее - ПБУ 3/2006).
С 01.01.2019 ПБУ 3/2006 будет действовать в редакции, обновленной Приказом Минфина России от 09.11.2017 N 180н "О внесении изменений в Положение по бухгалтерскому учету "Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте" (ПБУ 3/2006), утвержденное Приказом Министерства финансов Российской Федерации от 27 ноября 2006 г. N 154н".
[bookmark: _Toc10780838]1.2 Особенности бухгалтерского учета при импорте

В бухгалтерском учете имущество, ввезенное на территорию России для перепродажи (товары) или для собственных нужд (МПЗ, основные средства), принимается к учету по стоимости приобретения. Она складывается, в частности (п. 6 ПБУ 5/01, п. 8 ПБУ 6/01):
1. из цены по внешнеторговому контракту;
1. таможенной пошлины и таможенного сбора.
Стоимость товаров, купленных у иностранного поставщика, обычно выражена в иностранной валюте, поэтому у вас могут возникать курсовые разницы.
Импортное имущество принимается к учету на дату перехода к вашей организации права собственности на него. Как правило, это происходит при наступлении определенного события, указанного во внешнеторговом контракте. Например - в момент отгрузки товаров со склада поставщика или оформления ввозной таможенной декларации.
Импортер может либо сам оформлять таможенную декларацию, либо поручить это сделать таможенному представителю за вознаграждение.
Проводки по учету импортных товаров, задекларированных самостоятельно, представлены в таблице 1.




Таблица 1 -  Схема бухгалтерских проводок по учету импортных товаров

	Д 76-таможенные платежи - К 51
	Уплачены ввозная таможенная пошлина и таможенный сбор

	Д 19 - К 51
	Уплачен импортный НДС

	Д 08 (10, 41) - К 60
	Имущество принято к учету по цене внешнеторгового контракта

	Д 08 (10, 41) - К 76-таможенные платежи
	Таможенная пошлина и таможенный сбор включены в стоимость имущества

	Д 68 - К 19
	Принят к вычету импортный НДС



Если услуги по таможенной "очистке" товаров вам оказывает таможенный представитель, то расчеты с ним отражайте на счете 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами". Суммы, перечисленные ему для уплаты за вас таможенных платежей, можно учитывать на специально открытом к счету 76 субсчете, например на субсчете 76-таможенные платежи. А суммы, перечисленные представителю в качестве аванса за его услуги, - на субсчете 76-представитель. Плата за услуги таможенного представителя (за минусом НДС) включается в стоимость имущества.
Таблица 2 - Проводки по учету импортных товаров, задекларированных через таможенного представителя

	Д 76-таможенные платежи - К 51
	Перечислены деньги представителю на уплату таможенных платежей, в том числе импортного НДС

	Д 76-представитель - К 51
	Перечислен аванс за услуги представителя

	Д 19 - К 76-таможенные платежи
	Отражена уплата НДС представителем

	Д 08 (10, 41) - К 60
	Принято к учету имущество по контрактной цене

	Д 08 (10, 41) - К 76-таможенные платежи (76-представитель)
	Таможенные платежи (за минусом НДС) и плата за услуги представителя учтены в стоимости имущества

	Д 68 - К 19
	Принят к вычету импортный НДС



Для целей налогообложения учет ввозных таможенных пошлин (сборов), а также стоимости услуг таможенного брокера зависит от вида импортированного имущества.
При импорте товаров учет будет таким.
При ОСН ввозные таможенные пошлины и сборы, а также стоимость услуг таможенного брокера в зависимости от варианта, предусмотренного вашей учетной политикой (пп. 3 п. 1 ст. 264, пп. 1 п. 7 ст. 272, ст. 320 НК РФ):
1. либо включаются в стоимость товара;
1. либо учитываются в прочих расходах в периоде подачи таможенной декларации.
При УСН - учитываются в стоимости импортного товара (пп. 11, 23, 24 п. 1 ст. 346.16 НК РФ, Письма Минфина от 20.01.2010 N 03-11-11/06, УФНС по г. Москве от 03.08.2011 N 16-15/075978@).
При импорте другого имущества (в том числе ОС, сырья и материалов) ввозные таможенные пошлины и сборы, а также стоимость услуг таможенного брокера как при ОСН, так и при УСН включаются в стоимость имущества (п. 2 ст. 254, п. п. 2, 3 ст. 346.16 НК РФ, Письма Минфина от 08.07.2011 N 03-03-06/1/413, ФНС от 22.04.2014 N ГД-4-3/7660@).
Как следует из пункта 3 ПБУ 3/2006, в бухгалтерском учете под курсовой разницей понимается разница между рублевой оценкой актива или обязательства, стоимость которых выражена в иностранной валюте, на дату исполнения обязательств по оплате или отчетную дату данного отчетного периода, и рублевой оценкой этого же актива или обязательства на дату принятия его к бухгалтерскому учету в отчетном периоде или отчетную дату предыдущего отчетного периода.
Согласно пункту 5 ПБУ 3/2006 пересчет стоимости актива или обязательства, выраженной в иностранной валюте, в рубли производится по официальному курсу этой иностранной валюты к рублю, устанавливаемому ЦБ РФ.
Для целей бухгалтерского учета указанный пересчет в рубли производится по курсу, действующему на дату совершения операции в иностранной валюте (пункт 6 ПБУ 3/2006). Перечень дат совершения отдельных операций в иностранной валюте для целей бухгалтерского учета приведен в Приложении к ПБУ 3/2006.
Пересчет стоимости средств в расчетах (за исключением полученных авансов и предварительной оплаты, задатков), выраженной в иностранной валюте, в рубли производится на дату совершения операции в иностранной валюте, а также на отчетную дату (пункт 7 ПБУ 3/2006).
В соответствии с пунктом 12 ПБУ 3/2006 курсовая разница отражается в бухгалтерском учете и бухгалтерской отчетности в том отчетном периоде, к которому относится дата исполнения обязательств по оплате или за который составлена бухгалтерская отчетность.
Согласно пункту 6 статьи 15 Закона N 402-ФЗ отчетной датой считается последний календарный день отчетного периода.
В силу пункта 4 Положения по бухгалтерскому учету "Бухгалтерская отчетность организации" (ПБУ 4/99), утвержденного Приказом Министерства финансов Российской Федерации от 06.07.1999 N 43н (далее - ПБУ 4/99), отчетным периодом признается период, за который организация должна составлять бухгалтерскую отчетность. Как сказано в пункте 3 статьи 13 Закона N 402-ФЗ, годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность составляется за отчетный год. Промежуточная бухгалтерская (финансовая) отчетность составляется экономическим субъектом в случаях, когда законодательством Российской Федерации, нормативными правовыми актами органов государственного регулирования бухгалтерского учета, договорами, учредительными документами экономического субъекта, решениями собственника экономического субъекта установлена обязанность ее представления. При этом она составляется за отчетный период менее отчетного года.
То есть, как видим, большинство фирм в силу Закона N 402-ФЗ не обязаны составлять промежуточную отчетность, а значит, признавать отчетной датой последний день месяца или квартала у организации нет оснований. По умолчанию такой датой признается последний день календарного года.
В то же время все правила бухгалтерского учета ориентированы на отчетный период, равный месяцу. Поэтому тем, кто не готов адаптировать свои правила учета к реалиям Закона N 402-ФЗ, рекомендуем в учетной политике закрепить положение о том, что в целях ведения бухгалтерского учета отчетной датой считается последний день каждого календарного месяца. Этот прием позволит организации сохранить уже существующую практику ведения учета, не вступая в противоречие с нормами Закона N 402-ФЗ, и избежать реформирования существующей системы учета в организации. При этом такое положение учетной политики вовсе не обязывает компанию формировать промежуточную отчетность.
При использовании такого приема активы и обязательства, указанные в пункте 7 ПБУ 3/2006, в число которых входят и средства в расчетах, будут пересчитываться организацией в рубли на дату совершения операции, а также на последнее число каждого месяца.
Пунктом 13 ПБУ 3/2006 определено, что курсовая разница зачисляется на финансовые результаты организации как прочие доходы или расходы (кроме случаев, предусмотренных пунктами 14 и 19 ПБУ 3/2006 или иными нормативными правовыми актами по бухгалтерскому учету). Заметим, что данным правилом посредник руководствуется лишь при отражении своих курсовых разниц. Все иные разницы посредник относит на расчеты с импортером. Аналогичный принцип применяется посредником и для целей налогового учета.
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Компания ООО «Сталь-Логистик» была основана в 2013 году. В настоящее время является активным участником российского рынка металлургического сырья. ООО «Сталь-Логистик» оказывает своим клиентам такие услуги как: 
•	логистика; 
•	доставка; 
•	складирование, хранение; 
•	транспортировка груза. 
	Компания располагает своими транспортными средствами, а так же сотрудничает со многими автотранспортными предприятиями по доставке груза в различные области, округа, республики Российской Федерации.
	Закупка ферросплавов осуществляется из Украины, Китая, Норвегии и Грузии.	
	Ферросплавы — это сплавы железа с другими элементами (Cr, Si, Mn, Ti и др.), применяемые главным образом для раскисления и легирования стали.
	Компания ООО «Сталь-Логистик» осуществляет торговую деятельность  такими сплавами как: металлический марганец,  металлический хром, силикокальций, силикомарганец, феррованадий, ферромарганец, ферромолибден, ферросиликомарганец, ферросилиций. 
	Реализация импортируемого товара осуществляется посредством участия в  тендерах, которые организуют российские заводы, производящие стальную продукцию.
	Завод объявляет конкурс на выбор наиболее подходящего предложения по товарам и услугам, с заранее оговоренными характеристиками. К ним относятся: цена товара, сроки поставки, отсрочки платежа, качество товара, выгодная доставка до завода. Далее компания сравнивает полученные от разных компаний предложения и затем подписывает договор с тем участником, предложение которого наиболее выгодно.
Для предприятия ООО «Сталь-Логистик» характерна линейно-функциональная организационная структура.
Организационная структура предприятия представлена на рисунке в приложении 1 к данной работе. 
Непосредственное управление предприятием осуществляет директор ООО «Сталь-Логистик». В подчинении директору находятся начальники отделов.
Проанализируем структурные подразделения ООО «Сталь-Логистик». Их работа регулируется Положением об отделах.
Отдел обновления информации на сайте занимается обновлением информации на сайте, добавлением новых товаров в Интернет-магазин, снятие с сайта проданных, следит за соответствием, фактически отражаемым количестве товаров на сайте с остатками на складе, обновляет цены и др. 
Отдел ценообразования формирует цены на товар.
Бухгалтерия занимается ведением бухгалтерского учета в компании, исчисляет налоги.
Отдел логистики организует доставку товаров от поставщиков на склад и со склада покупателям.
Юридический отдел решает юридические вопросы компании, ведет договорную работу.
Программисты обеспечивают эффективную работу сайта и компьютеров в офисе, занимаются технической поддержкой.
Маркетологи занимаются анализом рынка потребностей покупателей, оценкой конкурентов, выбором наиболее оптимального поставщика.
Склад занимается приемкой товаров от поставщиков, комплектованием заявок покупателей, отгрузкой товаров.
Отдел доставки занимается организацией доставки со склада конечному покупателю.
На основании данных финансовой бухгалтерской отчетности, представленной в Приложении, проанализируем финансовое состояние предприятия за 2016-2018 гг.
Рассмотрим основные финансовые показатели деятельности ООО «Сталь-Логистик» за 2016-2018 гг., для чего составим Таблицу 3. Все рассчитанные данные по предприятию в течение отчетного периода имели разнонаправленную динамику: в 2017 году отмечен рост практически всех показателей, кроме чистой прибыли, тогда как к 2018 году все показатели снижаются. Это связано с затруднениями в компании, связанными с новой финансовой политикой, организованной руководством.
Таблица 3 - Основные финансовые показатели деятельности
ООО «Сталь-Логистик» за 2016-2018 гг.
	Показатели
	2016 г.
	2017 г.
	2018 г. 
	Абсолютное изменение, тыс.руб. (+,-)
	Изменение, % (темп роста)

	
	
	
	
	2017г. к 2016г.
	2018г. к 2017г.
	2018г. к 2016г.
	2017г. к 2016г.
	2018г. к 2017г.
	2018г. к 2016г.

	Выручка от продажи товаров и услуг в фактических ценах (без НДС и акциза)
	456 024
	549 640
	475 244
	93 616
	-74 396
	19 220
	20,53
	-13,54
	4,21

	Себестоимость реализованной продукции
	377 208
	477 136
	397 162
	99 928
	-79 974
	19 954
	26,49
	-16,76
	5,29

	Валовая прибыль
	78 816
	72 504
	78 082
	-6 312
	5 578
	-734
	-8,01
	7,69
	-0,93

	Коммерческие и управленческие расходы 
	52 437
	64 647
	61 488
	12 210
	-3 159
	9 051
	23,29
	-4,89
	17,26

	Прочие доходы
	9 332
	3 215
	2 354
	-6 117
	-861
	-6 978
	-65,55
	-26,78
	-74,77

	Прочие расходы
	9 753
	4 030
	10 487
	-5 723
	6 457
	734
	-58,68
	160,22
	7,53

	Прибыль до налогообложения
	26 168
	7 127
	8 418
	-19 041
	1 291
	-17 750
	-72,76
	18,11
	-67,83

	Чистая прибыль
	19 978
	5 360
	4 968
	-14 618
	-392
	-15 010
	-73,17
	-7,31
	-75,13

	Чистая прибыль на 1рубль продаж, коп (п.5/п.1)
	0,04
	0,01
	0,01
	-0,03
	0,00
	-0,03
	-77,74
	7,20
	-76,14



Выручка предприятия, выросшая в 2017 году на 93 616 тыс. руб., или 20,53%, снижается в 2018 году на 74 396 тыс. руб., или 13,54%. Выручка снижается из-за некоторого снижения объема продаж на предприятии. При этом в целом за период 2016-2018 гг. все же отмечается рост этого показателя на 19 220 тыс. руб., или 4,21%, что также может быть связано с повышением цен на услуги фирмы. Себестоимость имеет подобную тенденцию: ее рост в 2017 году составил 99 928 тыс. руб., что составляет 26,49%, в 2018 году она снижается на 79 974 тыс.руб., что составляет 16,76%. Это также связано со снижением объема продаж. На конец 2018 по сравнению с 2016 годом себестоимость в целом возросла на 19 954 тыс. руб., что составило 5,29%. Увеличение показателя – отрицательный момент в деятельности предприятия, так как именно она в значительной степени влияет на формирование прибыли предприятия. Такое увеличение также может быть результатом увеличения цен поставщиками, и некоторого роста объема оказываемых услуг.
Коммерческие и управленческие расходы изменились подобно: их рост в 2017 году составил 12 210 тыс. руб., что составляет 23,29%, в 2018 году они снижаются на 3 159 тыс.руб., что составляет 4,89%. Это также связано со снижением объема продаж. На конец 2018 по сравнению с 2016 годом коммерческие и управленческие расходы увеличились на 9 051 тыс. руб., что составило 17,26%. 
Прочие доходы на протяжении всего анализируемого периода снижаются: их снижение в 2017 г. по сравнению с 2016 г. составило 6 117 тыс.руб. или 65,55%, в 2018 г. по сравнению с 2017 г. 861 тыс. руб. или 26,78%. Общее снижение за 2 года составило 6 978 тыс.руб. или 74,77%.
Прочие расходы в 2017 году снижаются на 5 723 тыс.руб. или 58,68, в 2018 году они увеличиваются на 6 457 тыс.руб. или 160,22% по сравнению с 2018 г. На конец 2018 по сравнению с 2016 годом прочие расходы увеличились на 734 тыс. руб., что составило 7,53%. 
Валовая прибыль снизилась в 2017 году на 6 312 тыс. руб., или 8,01%, а в 2018 году – увеличилась на 5 578 тыс. руб., или 7,69%. Общее изменение на конец 2018 по сравнению с 2016 годом составило (-734) тыс. руб. или (-0,93%). Изменение валовой прибыли напрямую связано с изменением выручки и себестоимости.
Прибыль до налогообложения также снизилась к 2017 г. в 19 041 тыс.руб., или 72,76%, а в 2018 снизилась на 1 291 тыс.руб., или 18,11%. Общее снижение показателя прибыли до налогообложения на конец 2018 по сравнению с 2016 годом составил 17 750 тыс. руб., или 67,83%. Такое снижение вызвано резким увеличением прочих доходов и расходов организации, причем темпы роста прочих расходов намного больше темпов роста прочих доходов.
В результате изменения вышеприведенных показателей, снижение показателя чистой прибыли составило на конец 2017 года на 14 618 тыс. руб., или 72,76% , а в 2018 году – на 392 тыс. руб., или 7,31%. Общее снижение составило на конец 2018 года по сравнению с 2016 годом 15 010 тыс. руб., или 75,13%. Это является негативной тенденцией, так как снижается эффективность деятельности предприятия.
Таблица 4 - Анализ состава и структуры имущества ООО «Сталь-Логистик» за 2016-2018 гг., тыс.руб.
	Наименование показателя
	2016 год
	2017 год
	2018 год
	Изменение 2018г. к 2016г.

	
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к итогу
	тыс. руб.
	% к 2016 г.

	Внеоборотные активы, в т.ч.
	345
	0,12
	242
	0,08
	229
	0,06
	-116
	-33,62

	Основные средства
	345
	0,12
	242
	0,08
	229
	0,06
	-116
	-33,62

	Оборотные активы
	279 222
	99,88
	299 976
	99,92
	381 549
	99,94
	102 327
	36,65

	Запасы
	39 532
	14,14
	133 056
	44,32
	181 786
	47,62
	142254
	359,85

	НДС  по приобретенным ценностям 
	0
	0,00
	6 070
	2,02
	0
	0,00
	0
	-

	Дебиторская задолженность
	137 398
	49,15
	118 418
	39,44
	135 239
	35,42
	-2159
	-1,57

	Краткосрочные финансовые вложения 
	2 637
	0,94
	2 005
	0,67
	2 005
	0,53
	-632
	-23,97

	Денежные средства 
	99 198
	35,48
	40 350
	13,44
	62 495
	16,37
	-36703
	-37,00

	Прочие оборотные активы 
	457
	0,16
	77
	0,03
	24
	0,01
	-433
	-94,75

	АКТИВ
	279 567
	100,00
	300 218
	100,00
	381 778
	100,00
	102211
	36,56



Чистая прибыль на 1 руб. продаж в 2016 году незначительно снизилась (на 0,034 руб.), в 2018 году выросло на 0,001 руб. Общее снижение на конец 2018 года по сравнению с 2016 годом составило 0,033 руб., или 76,14%. Такое резкое снижение, несомненно, сказывается на рентабельности деятельности фирмы.
Для оценки динамики состава и структуры имущества составим следующую аналитическую таблицу 3. Как видно из таблицы 3, общая стоимость имущества предприятия увеличилась за период с 2016 по 2018 гг. на 102 211 тыс. руб., или 36,56%. Это произошло за счет снижения стоимости внеоборотных активов на 116 тыс. руб., или на 33,62%, и увеличения стоимости мобильного имущества на 102 327 тыс. руб., или на 36,65%.
В составе внеоборотных активов имело место только снижение основные средства, что может быть следствием переоценки основных средств. Можно также отметить, что темпы роста объема продажи продукции опережать рост стоимости основных средств, что отражается на повышении уровня фондоотдачи. Так в отчетном году стоимость основных средств снизилась на 33,62%, а выручка от продажи продукции увеличилась на 4,21%.
На конец 2016 г. стоимость мобильного имущества составила 381 549 тыс. руб. За отчетный период она увеличилась на 102 327 тыс. руб., или на 36,65%. К тому же, удельный вес мобильного имущества в стоимости активов увеличился на 0,06%, что обусловлено превышением темпов прироста оборотных активов (36,65%) по сравнению с темпами прироста всех совокупных активов (36,56%).
Увеличение оборотных активов обусловлено ростом запасов, сумма которых увеличилась на 142 254 тыс. руб., или на 359,85%. На конец 2018 г. их удельный вес составил 47,62% и увеличился на 33,48% по сравнению с 2016 г. Рост запасов в таком объеме является негативным фактором для предприятия и отражается на финансовой устойчивости предприятия. Их рост может быть связан с неправильной организацией логистики на предприятии.
За анализируемый период наблюдается снижение дебиторской задолженности на 2 159 тыс.руб. или 1,57%. Ее доля составила на конец периода снизилась на 13,72% и составила 35,42% от общей суммы оборотных активов. Снижение дебиторской задолженности может быть результатом уменьшения товарных ссуд, выданных потребителям готовой продукции, уменьшения просроченной задолженности.
В отчетном году снижается сумма краткосрочных финансовых вложений на 632 тыс.руб. или 23,97%. Их доля к 2018 г. по сравнению с 2016 г. снизилась на 0,42% и составила 0,53%. 
Сумма денежных средств также снижается и на конец 2018 г. составляет 16,37% от общей суммы оборотных активов. Их снижение составляет 37,00% по сравнению с 2016 г. Это непосредственно отражается на ликвидности предприятия.
Прочие оборотные активы также снижаются на 433 тыс. руб. или 94,75%, их доля к концу 2018 г. составила 0,01%.
В ходе анализа показателей структурной динамики установлено, что на конец отчетного периода 0,06% составляют внеоборотные активы и 99,94% - оборотные активы. В составе внеоборотных активов наибольшую долю занимают основные средства (100%), а в составе оборотных активов – запасы (47,64%), дебиторская задолженность (35,44%). Следует обратить внимание на невысокий удельный вес денежных средств в составе оборотных активов и значительное отвлечение средств в запасы и дебиторскую задолженность.
Составленная таблица по горизонтальному анализу представлена в Приложении 2.
За рассматриваемый период 2016-2018 гг. внеоборотные активы снизились на 5,37%  и на конец отчетного периода составили 229 тыс.руб. Это произошло за счет снижения суммы основных средств. Оборотные активы наоборот увеличились к 2018 году по сравнению с 2016 годом на 102 211 тыс.руб.,  или 36,56%. Это произошло в основном за счет  роста запасов.
Сумма собственного капитала увеличилась к 2018 г. на 10 329 тыс.руб. или 8,14%. Это увеличение вызвано ростом нераспределенной прибыли предприятия за отчетный период. Сумма краткосрочных обязательств увеличилась на 91 882 тыс.руб. или 60,17% за счет снижения кредиторской задолженности.
В целом, за период 2016-2018 гг. валюта баланса увеличилась на 36,56% и составила 381 778 тыс. руб. Увеличение валюты балансы к концу анализируемого периода свидетельствует об увеличении производственного потенциала фирмы. 
Далее проведем вертикальный анализ баланса предприятия. 
Цель вертикального анализа заключается в определении удельного веса отдельных статей в итоге баланса и оценке его колебаний. Составленная таблица по вертикальному анализу представлена в Приложении 3. 
За рассматриваемый период можно отметить увеличение доли оборотных активов в общей структуре баланса предприятия на 0,06%, что является положительной тенденцией, которая свидетельствует о некотором улучшении финансового положения организации.
В структуре пассивов предприятия снизилась доля собственного капитала на 9,44%, что отрицательно отражается на финансовой устойчивости фирмы. 
В целом, по проведенному анализу можно сделать вывод, что имущество организации увеличилось на 102 211 тыс. руб. или на 36,56%.  Увеличение источников произошло в основном за счет краткосрочных обязательств.
Анализ ликвидности и платежеспособности предприятия ООО «Сталь-Логистик», для чего составим таблицу 5. 




Таблица 5 - Группировка статей баланса по ликвидности, тыс.руб.
	Активы
	2016
	2017
	2018
	Пассивы
	2016
	2017
	2018

	А1
	101 835
	42 355
	64 500
	П1
	152 697
	167 987
	244 579

	А2
	137 398
	118 418
	135 239
	П2
	0
	0
	0

	А3
	39 989
	139 203
	181 810
	П3
	0
	0
	0

	А4
	345
	242
	229
	П4
	126 870
	132 231
	137 199

	Всего
	279 567
	300 218
	381 778
	Всего
	279 567
	300 218
	381 778



Как видно из таблицы 6 баланс за рассматриваемый период не является абсолютно ликвидным, а именно за A1<П1.
Не выполнение «главного» условия ликвидности свидетельствует о несоблюдении минимального условия финансовой устойчивости организации, отсутствие у нее собственных оборотных средств.
Далее необходимо определить текущую ликвидность. Текущая ликвидность (ТЛ) свидетельствует о платежеспособности (+) или неплатежеспособности (–) предприятия на ближайший к рассматриваемому периоду промежуток времени. Перспективную ликвидность (ПЛ) – это прогноз платежеспособности на основе сравнения будущих платежей и поступлений. Также при анализе баланса на ликвидность нужно обратить внимание на несомненно важный показатель – чистый оборотный капитал (ЧОК) – это свободные средства, которые находятся в обороте организации. Чистый оборотный капитал составляет разницу между разделом II и разделом V бухгалтерского баланса. Составим таблицу, где отобразим вышеназванные показатели.
Таблица 6 - Абсолютные показатели ликвидности ООО «Сталь-Логистик» за 2016-2018 гг.
	Показатель
	2016 год
	2017 год
	2018 год
	Изменение

	Текущая ликвидность
	86 536
	-7 214
	-44 840
	-131 376

	Перспективная ликвидность
	39 989
	139 203
	181 810
	141 821

	Чистый оборотный капитал
	126 525
	131 989
	136 970
	10 445



Из этих соотношений видно, что на конец 2017 года текущая ликвидность отрицательна и снижается к концу 2018 года, что говорит о снижении платежеспособности предприятия.
Перспективная ликвидность к 2018 г. выросла по сравнению с 2016 г., что является хорошей базой для долгосрочной платежеспособности.
За рассматриваемый период 2016-2018 гг. краткосрочные обязательства покрываются оборотными активами – в целом, организация является платежеспособной. К 2018 г. наблюдается увеличение показателя ЧОК, что положительно влияет на платежеспособность предприятия.
По данным финансовой отчетности ООО «Сталь-Логистик» за 2016-2018 гг., определяем тип его финансовой устойчивости по обеспеченности источниками процесса формирования запасов и затрат за отчетный период. Это представлено в таблице в приложении Г к данной работе.  
Далее проанализируем относительные показатели деловой активности, для чего составим таблицу в приложении Д к данной работе. Как видно из таблицы, показатели оборачиваемости внеоборотных активов и дебиторской задолженности увеличились, а соответственно и уменьшился период оборачиваемости, что говорит об эффективном управлении вышеперечисленными показателями. Стоит отметить, что произошло снижение оборачиваемости оборотных активов, запасов и собственного капитала, что говорит о неэффективном управлении ими.  
Также в проведенном анализе прослеживается снижение коэффициента оборачиваемости кредиторской задолженности, что говорит об эффективной деятельности предприятия ООО «Сталь-Логистик» со своими кредиторами. Снижение этого показателя положительно сказывается на ликвидности предприятия. 
Далее проведем анализ рентабельности предприятия ООО «Сталь-Логистик», для этого составим таблицу, представленную в приложении Е к данной работе. 
На основе проведенных расчетов показателей рентабельности предприятия ООО «Сталь-Логистик» можно сделать вывод, что за рассматриваемый период все показатели рентабельности деятельности предприятия к 2018 году снижаются, это свидетельствует о снижении прибыльности производства и неэффективном использовании своих ресурсов. 
Налоговый учет в рамках решения задач управления анализируемого предприятия призван, во-первых, способствовать сокращению налоговых санкций, предъявляемых в адрес организации, путем правильного формирования объектов налогообложения и осуществления действенного контроля за своевременностью проведения налоговых расчетов; во-вторых, подготавливать для заинтересованных внутренних пользователей полезную информацию, на основе которой формируется налоговая политика бухгалтерской службы предприятия.
Для повышения роли бухгалтерии в управлении предприятием 	 можно предложить следующие меры:
1.	Создание оперативной системы бухгалтерская информации, которая позволит удовлетворить потребности руководства в информации;
2.	Совершенствование программного обеспечения, так как современное программное обеспечение, например, программа 1С 8.3 имеет много полезных информационных инструментов для управления, например, монитор руководителя, сравнение режимов налогообложения, анализ движения денежных средств и т.д.
3.	 Постоянное повышение квалификации бухгалтеров, посещение семинаров и лекций для актуализации информации, использование справочно-правовых программ




[bookmark: _Toc10780841]2.2 Особенности бухгалтерского учета импортных операций на анализируемом предприятии

На предприятии организация бухгалтерской службы реализовано на основе требований действующего законодательства с учетом особенностей организации финансов-хозяйственной деятельности предприятия. 
Бухгалтерский учет имущества ООО «Сталь-Логистик», обязательств и их движения ведется путем сплошного, непрерывного и документального учета всех хозяйственных операций. Имущество ООО «Сталь-Логистик», обязательства и хозяйственные операции оцениваются в рублях и копейках. Внешняя бухгалтерская отчетность ООО «Сталь-Логистик», составляется в порядке и в сроки, предусмотренные нормативными актами по бухгалтерскому учету. 
Бухгалтерскую отчетность ООО «Сталь-Логистик», формирует   бухгалтерия на основе обобщенной информации об имуществе, обязательствах и результатах деятельности.
ООО «Сталь-Логистик» используются формы внешней годовой и промежуточной бухгалтерской отчетности, рекомендуемые Минфином РФ с включением в них, в случае необходимости, дополнительных показателей и пояснений.
Финансовая отчетность в системе экономической информации представляет собой одним из главных инструментов управления, которая помогает синтезировать и обобщать полученную информацию.
Данные, представленные в отчетности могут быть использованы для других целей на разных уровнях управления. 
Учет представляет собой главный способ извлечения экономической информации об состоянии хозяйственного субъекта, а также их его функционирования. В наше время полную информацию об задолженностях, о новых заключенных договорах и совершаемых хозяйственных операциях можно проследить непосредственно в финансовой отчетности.
Условия конкурентной среды рыночной экономики предъявляют особые требования к организации процесса управления. Но современная нормативно-правовая база, регулирующая вопросы формирования, отражения показателей отчётности не всегда учитывает специфику деятельности. Инвесторы, кредиторы и собственники имущества заинтересованы в получении достоверной и полной отчетной информации об эффективности использования активов. Необходимость своевременного и полного учета и контроля наличия основных средств, нематериальных активов, незавершенного строительства и долгосрочных финансовых вложений приобретает особое значение в современных условиях. Тема подготовки и использования информации по данным бухгалтерского учета является очень актуальной, т.к., действительно, в нашем современно мире, в условиях развитой экономики, предприятия и организации стремятся получить прибыль исходя из своего основного вида деятельности и долгосрочные инвестиции допускают возможность долгосрочного успешного функционирования хозяйственного субъекта.
Согласно Концепции развития бухгалтерского учета в учетной системе организации формируется информация для внешних и внутренних пользователей.
Цель бухгалтерского учета в отношении внешних пользователей- представление информации о динамики финансового положения и финансовых результатах. 
Бухгалтерская служба может сосредоточить на себе все функции управления финансами, либо могут выделятся отдельные подразделения, ответственные за учет налогов, отдел работы с дебиторской и кредиторской задолженностью, экономический, финансовой отдел, подразделение по работе с кадрами и ФОТ и т.д. Структура и обязанности, как и мера ответственности за результаты работы находят свое отражение в учетной политике предприятия.  
Считается, что информация бухгалтерского учета начинается с факта экономического процесса или факта хозяйственной жизни.
Факты и события экономических процессов относятся к бухгалтерской системе регистрации данных, что факт в процессе получения и преобразования информации следует за событием, что часть событий могут восприниматься как факты, часть нет. Мы считаем, что факт в бухгалтерском учете - это документально подтвержденное, свершившееся событие, чья достоверность не вызывает сомнения. Таким образом, факт является частным случаем события, "событие" - более общее понятие по сравнению с фактом. События могут быть сомнительными, могут быть не подтвержденными документами.
В системе формирования информации об экономических процессах важнейшую роль играют события восприятия. "Реальный мир представляет собой многообразие схватываний, а само "схватывание" (prehensio) есть "охватывающее событие". Это особый род событий, который позволяет обнаружить события в самом экономическом процессе. Без событий восприятия ничего не будет известно о протекании экономического процесса, даже если в нем произошло множество значительных экономических событий. Событие восприятия отстает во времени от события экономического процесса.
На основании событий восприятия уже формируются факты экономических процессов. Таким образом, можно определить следующую последовательность происхождения бухгалтерских данных: экономический процесс - событие экономического процесса - событие восприятия - факт экономического процесса.
При регистрации факта экономического процесса в бухгалтерском учете используется только два бухгалтерских счета, по одному с каждой стороны проводки. Использование только двух элементов значительно снижает трудозатраты, что критически важно при бумажной обработке данных. Алгоритмы обработки множества независимых признаков в условиях бумажной технологии усложнятся настолько, что станут неоперабельными. Но компьютеры давно сформировали для нас информационно-технологическую среду, в которой регистрация и обработка нескольких независимых признаков факта экономического процесса не являются проблемой. Так, устроены базы данных, где эти признаки названы атрибутами, при этом электронные таблицы баз данных содержат множество столбцов, в которых можно помещать значения независимых признаков. Вместо хитросплетения проводок проще сформировать многомерное пространство данных. Так, для отражения в системе счетов пяти значений каждого из четырех признаков потребуется использовать 625 счетов бухгалтерского учета, но только четыре атрибута - в информационных технологиях. Ясно, что система счетов не способна справиться с таким объемом. По этой же причине нельзя рассматривать решением проблемы сложные проводки.
Информационная концепция бухгалтерского учета отражает видение учетного процесса как информационного механизма. Информационная модель бухгалтерского учета происходит от простейшей информационной схемы. Но это нисколько не обедняет бухгалтерский учет. "Простейший" в данном аспекте необходимо понимать, как основополагающий. Определение такой простейшей тройственной схемы элементов события, используемой в бухгалтерском учете, говорит о нем как о высокоорганизованной информационной модели, охватывающей все разнообразие экономических явлений. Это дает нам объяснение в качестве информационного механизма: сущности двойной записи и баланса, объяснение механизма классификации и квалификации в бухгалтерском учете и роли счетов в этом механизме. Информационная концепция бухгалтерского учета обеспечивает связь бухгалтерского учета и теории информации.
Предположим, что в соответствии с договором комиссии анализируемое предприятие (комиссионер) приобретает для организации "B" (импортер-комитент) партию товаров у иностранного поставщика, контрактная (совпадает с таможенной) стоимость которых составляет 20 000 евро.
Для исполнения договора комиссии импортер, не имеющий собственного валютного счета, перечислил комиссионеру денежные средства в размере 1 700 000 рублей, из которых 236 000 рублей (в том числе НДС - 36 000 рублей) составляют комиссионное вознаграждение посредника, уплаченное авансом. В тот же день ООО «Сталь-Логистик» приобрела валюту у банка по курсу 65 рублей за евро, заплатив банку за конвертацию валюты 5 000 рублей, и перечислила аванс иностранному поставщику.
При ввозе товаров в Российскую Федерацию ООО «Сталь-Логистик» уплатила на таможне: таможенную пошлину в размере 140 000 рублей, таможенный сбор в размере 2 000 рублей и "ввозной" НДС по ставке 18% в размере: ((20 000 евро x 70 рублей за евро) + 140 000 рублей) x 18% = 277 200 рублей.
Курс ЦБ РФ составляет (условно):
на день приобретения валюты посредником - 60 рублей за евро;
на дату перечисления аванса иностранному поставщику - 66 рублей за евро;
на день подачи таможенной декларации - 70 рублей за евро.
Рабочим планом счетов ООО «Сталь-Логистик» предусмотрено открытие следующих субсчетов к балансовым счетам:
60 "Расчеты с поставщиками и подрядчиками":
60-1 "Авансы выданные";
60-2 "Расчеты за поступившие ценности";
76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами":
76-5 "Расчеты с комитентом";
76-6 "Расчеты с банком";
76-7 "Расчеты по таможенным платежам";
76-8 "Расчеты по НДС с авансов".
В учете посредника операции по приобретению импортных товаров отражены следующим образом:
На дату получения денежных средств от организации "B" (комитента):
Дебет 51 Кредит 76-5
- 1 700 000 рублей - получены денежные средства от комитента для исполнения договора комиссии;
Дебет 76-8 Кредит 68
- 36 000 рублей - начислен НДС с комиссионного вознаграждения, полученного авансом;
Дебет 76-6 Кредит 51
- 1 350 000 рублей - перечислено банку для приобретения валюты;
Дебет 52 Кредит 76-6
- 1 200 000 рублей - зачислена на валютный счет комиссионера приобретенная валюта (20 000 евро x 60 рублей за евро);
Дебет 76-5 Кредит 76-6
- 100 000 рублей - отнесен на расчеты с комитентом убыток от покупки валюты (20 000 евро x (65 рублей за евро - 60 рублей за евро));
Дебет 76-5 Кредит 76-6
- 5 000 рублей - отнесена на расчеты с комитентом комиссия банка;
Дебет 51 Кредит 76-6
- 45 000 рублей - зачислены на расчетный счет деньги, оставшиеся после приобретения валюты (1 350 000 рублей - 1 200 000 рублей - 100 000 рублей - 5 000 рублей);
На дату перечисления аванса иностранному поставщику:
Дебет 60-1 Кредит 52
- 1 320 000 рублей - перечислена предварительная оплата поставщику товаров (20 000 евро x 66 рублей за евро);
Дебет 52 Кредит 76-5
- 120 000 рублей - отнесена на расчеты с комитентом возникшая курсовая разница (20 000 евро x (66 рублей за евро - 60 рублей за евро));
На дату подачи таможенной декларации:
Дебет 76-7 Кредит 51
- 142 000 рублей - уплачены таможенная пошлина и таможенный сбор (140 000 рублей + 2 000 рублей);
Дебет 76-7 Кредит 51
- 277 200 рублей - уплачен "ввозной" НДС;
Дебет 76-5 Кредит 76-7
- 419 200 рублей - отнесены на расчеты с комитентом таможенные платежи;
Дебет 76-5 Кредит 60-2
- 1 320 000 рублей - получены товары, приобретенные для комитента;
Дебет 60-2 Кредит 60-1
- 1 320 000 рублей - зачтена предварительная оплата в оплату поступивших товаров;
Дебет 002
- 1 320 000 рублей - учтены на забалансовом счете импортные товары;
Кредит 002
- 1 320 000 рублей - переданы товары комитенту;
Дебет 76-5 Кредит 90-1
- 236 000 рублей - отражена выручка от оказания услуг;
Дебет 90-3 Кредит 68
- 36 000 рублей - начислен НДС с оказанной услуги;
Дебет 68 Кредит 76-8
- 36 000 - зачтен НДС, исчисленный с полученной предварительной оплаты услуг;
Дебет 51 Кредит 76-5
- 260 200 рублей - получены денежные средства от комитента в счет возмещения расходов, осуществленных посредников при исполнении договора.
Так как по условиям примера комиссионное вознаграждение установлено и было уплачено (авансом) в рублях, то собственных курсовых разниц у посредника не возникает.
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В общем, оценка состояния бухгалтерского учета в целом и учета внешнеэкономических операций, в частности, в ООО «Сталь-Логистик» не является критической, хотя есть некоторые недостатки. Учетная политика ООО «Сталь-Логистик» во всех существенных аспектах отвечает требованиям организации бухгалтерского учета на предприятии. Недостатком является то, что в данном документе не раскрывается порядок учета импортных операций.
Для формирования фактической стоимости импортного товара все расходы по его закупке целесообразно аккумулировать на отдельном счете. И только после того как на этом счете определится фактическая стоимость приобретенного товара, товар списывается на соответствующий счет, предназначенный для его учета. Но в ООО «Сталь-Логистик» для формирования фактической стоимости импортного товара используются сразу счет 41 «Товары».
Нередко оприходование импортных товаров на склад бухгалтерия ООО «Сталь-Логистик» производит по ГТД. Однако следует отметить, что ГТД - это документ таможенного контроля, который показывает, что товары прошли процедуры таможенного оформления, а движение товаров с таможенного пункта до склада импортера в ГТД не регистрируется.
Также необходимо отметить, что на разработанный на предприятии рабочий план счетов, не в полной мере отражает специфику деятельности ООО «Сталь-Логистик». Ведение дополнительных субсчетов позволит предприятию организовать более четкий контроль за движением и сохранностью импортных товаров и за расчетами по операциям внешнеэкономической деятельности.
Необходимо отметить несвоевременное оформление первичных документов и передачу их в установленные сроки для отражения в бухгалтерском учете, в ООО «Сталь-Логистик».
На практике в ООО «Сталь-Логистик» нередко в себестоимость приобретения импортных товаров включают такие расходы, как оплата услуг банка за выполнение функций агента валютного контроля при открытии паспорта импортной сделки. Указанные расходы, конечно, связаны с приобретением импортных товаров, но относятся к операционным расходам. Поэтому метод их списания должен быть закреплен в учетной политике организации, однако сейчас в данном документе этот аспект не нашел своего отражения.
При изучении порядка составления первичных документов по учету импортных операций в ООО «Сталь-Логистик» были выявлены следующие недостатки:
- в книге покупок не отражены данные ГТД, по которым суммы НДС предъявлены к возмещению;
- при заполнении графы «Получатель» в транспортной накладной указан не импортер, а покупатель на территории РФ. Такая формулировка сомнительно позволяет импортеру подтвердить ввоз товаров.
На основе изучения порядка отражения в бухгалтерском учете ООО «Сталь-Логистик» импортных операций нами были отмечены ряд недостатков, для устранения которых можно предложить следующие мероприятия:
1) В учетной политике ООО «Сталь-Логистик» необходимо отразить порядок учета импортных операций.
Например, дополнить данный документ таким текстом: «для формирования фактической стоимости импортного товара все расходы по его закупке собираются на счете 15 «Заготовление и приобретение материалов» на отдельном субсчете «Формирование фактической стоимости импортных товаров». И только после того как на этом счете определится фактическая стоимость приобретенного импортного товара, товар списывается на соответствующий счет, предназначенный для его учета».
В соответствии с этим, операции по приобретению импортных операций будут отражаться в ООО «Сталь-Логистик» следующим образом:
1) Дебет 15 Кредит 60 - оприходованы импортные товары от иностранного поставщика;
2) Дебет 15 Кредит 60 - отражены затраты по транспортировке.
3) Дебет 15 Кредит 76 – начислен таможенный сбор и таможенная пошлина;
4) Дебет 15 Кредит 60 - отражена курсовая разница.
5) Дебет 10, 41 Кредит 15 - на всю сумму фактических затрат по приобретению импортного товара.
Порядок учета реализации импортных товаров на территории РФ при этом остается неизменным.
2) В учетной политике ООО «Сталь-Логистик» целесообразно отразить также порядок отнесения спорных расходов по импортным операциям.
Например, дополнить следующим текстом:
вариант а: в себестоимость приобретения импортных товаров включают такие расходы, как оплата услуг банка за выполнение функций агента валютного контроля при открытии паспорта импортной сделки с отнесением их на счет 15 «Заготовление и приобретение материалов» на отдельном субсчете «Формирование фактической стоимости импортных товаров»;
вариант б: расходы по оплате услуг банка за выполнение функций агента валютного контроля при открытии паспорта импортной сделки относят на счет 91 «Прочие доходы и расходы» как операционные расходы.
Выбор между этими двумя формулировками работники бухгалтерии и руководство предприятия могут осуществить сами.
3) Для правильного оформления первичных документов по импорту можно рекомендовать следующее:
- В случае если получателем импортного товара является не сам импортер, то есть ООО «Сталь-Логистик», а покупатель на территории РФ, то при заполнении графы «Получатель» в транспортной накладной необходимо указывать «Покупатель (наименование покупателя) по поручению импортера (наименование импортера)». Такая формулировка позволит импортеру подтвердить ввоз товаров и обосновать в бухгалтерском и налоговом учете расходы по импортным операциям.
- В книге покупок полностью отражать данные ГТД, по которым суммы НДС предъявлены к возмещению с обязательным приложением их к книге, что позволит избежать многих проблем с ИФНС по поводу возмещения налога;
4) Необходимо дополнить в разработанный на предприятии рабочий план счетов дополнительные субсчета, что позволит предприятию организовать более четкий контроль за движением и сохранностью импортных товаров, а также за расчетами и результатами по операциям внешнеэкономической деятельности.
5) В целях своевременности оформления первичных документов по внешнеэкономическим операциям и передачи их в установленные сроки для отражения в бухгалтерском учете, нами разработан график документооборота, рекомендуемый к применению в ООО «Сталь-Логистик» (см. приложение № 3).
Все предложенные нами мероприятия систематизированы в таблице 7.






Таблица 7 - Мероприятия по совершенствованию учета внешнеэкономической деятельности в ООО «Сталь-Логистик» и их эффективность
	Предлагаемые мероприятия
	Год
внедрения
	Ответственное лицо
	Эффективность предлагаемых мероприятий

	1
	2
	3
	4

	Доработать учетную политику в части порядка учета импортных операций с использованием счета 15 «Заготовление и приобретение материалов» (разработано в работе)
	2018
	Главный бухгалтер
	Позволит достоверно формировать фактическую стоимость импортных товаров

	Доработать учетную политику в части учета некоторых видов расходов по импортным операциям
	2018
	Главный бухгалтер
	Позволит избежать споров с налоговыми органами и приведет к единообразию учета

	Дополнить в разработанный на предприятии рабочий план счетов дополнительные субсчета (разработано в работе)
	2018
	Главный бухгалтер
	Позволит предприятию организовать более четкий контроль за движением и сохранностью импортных товаров, а также за расчетами и финансовыми результатами по операциям внешнеэкономической деятельности

	Дополнить в разработанный на предприятии график документооборота раздел отражающий обращение документов оформляющих внешнеэкономические операции (разработано в работе)
	2018
	Главный бухгалтер
	Повысит своевременность оформления первичных документов и передачу их в установленные сроки для отражения в бухгалтерском учете

	Своевременное и правильное оформление первичных документов по импорту
	Текущий год
	Главный бухгалтер
	Позволит сократить сроки обработки информации, избежать споров с налоговыми органами и агентами валютного контроля



При внедрении мероприятий по совершенствованию бухгалтерского учета внешнеэкономической деятельности в ООО «Сталь-Логистик» необходимо учитывать, что большинство из них касаются изменений, которые можно осуществить только в следующем учетном периоде. Данные мероприятия позволят составлять достоверный и вполне детализированный баланс по внешнеэкономической деятельности предприятия.
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[bookmark: _Toc343614367][bookmark: _Toc413067798]Анализ основных показателей деятельности предприятия признается в настоящее время наиболее конструктивным из направлений системных исследований. Анализ создает фундамент для принятия управленческих решений, исходя из того, что предприятие функционирует как единая система. В основе системного анализа деятельности предприятия лежит привлечение методов и способов различных направлений аналитической работы. 
Использование системы признаков позволяет создавать универсальное описание фактов экономических процессов, гораздо более емкое по сравнению с возможностями системы счетов бухгалтерского учета, что дает возможность пользователям информации извлекать данные в сотнях и тысячах вариантов представления. Эта система позволяет сделать учет прозрачным за счет использования признаков, напрямую характеризующих экономические процессы, вместо счетов, которые являются специфичными для системы регистрации при бумажной технологии.
Информационная концепция бухгалтерского учета отражает видение учетного процесса как информационного механизма. Информационная модель бухгалтерского учета происходит от простейшей информационной схемы. Но это нисколько не обедняет бухгалтерский учет. "Простейший" в данном аспекте необходимо понимать, как основополагающий. Определение такой простейшей тройственной схемы элементов события, используемой в бухгалтерском учете, говорит о нем как о высокоорганизованной информационной модели, охватывающей все разнообразие экономических явлений. Это дает нам объяснение в качестве информационного механизма: сущности двойной записи и баланса, объяснение механизма классификации и квалификации в бухгалтерском учете и роли счетов в этом механизме. Информационная концепция бухгалтерского учета обеспечивает связь бухгалтерского учета и теории информации
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